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Virus Corona telah mencuri perhatian seluruh wargi
nia sejuk kemunculannya di Wuhan, Cina pada bulian
ovember 2019, Organisasi Keschatan Dunia (WHO)
thkan secars resmi mengumumkan Covid-19 tersebut
bagai pandemi atau wabah global. Munculnyn virus
ronit di Indonesia sendiri, sejak bulan Maret 2020 tentu
rdampak pads berbagai aspek kehidupan, termasuk
tivitas para pelaku bisnis, terutama Usaha Mikro Kecil
n Menengah (UMKM), Sektor ussha yang paling
rdampak adalah bidang pendidikan, pariwisata  dan
rdagangan,

Krisis vang terjadi di Indonesia smat ini berbeda
Ngan  krisis-krisis  sebelumnya.  Dampak  krisis
selumnya, seperti krisis ekonomi di twhun 1998, tidak
lalu berimbas kepada UMKM, malah UMKM masih bisa
“vive. Sementara krisis pandemi ini di rasa berat karens
mgancam Keschatan, Menurut data Badan Pusat Statistik
PS) tahun 2018, jumlah UMKM yang eda di Indonesia,
jumlah 64.2 juta. Dan menurut perkembangan terakhir
a Kamar Dagang dan Industri (Kadin) Indonesia sampai
an Juli 2020, sebanyak 30 juta UMKM yang terdampak
wdemi Covid 19. Dari data tersebut menunjukkan hampir
%o UMKM yang sudah menutup usahanys untuk
sentara waktu. Tentunys kondisi seperti ini merupakan
tangan bagi pelaku UMKM yang masih bertahan untuk
ip bisa yurvive usahanyu,

Dalam menghadapi tamangan terschut, diperiukan
ativitas dari pelaku usaha agar bisa terus bertahan dj
@ pandemi seperti sckarang, Menjadi kreatif tentulah
k semudah membalikkan telapak tangan, tetapi dalum
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kondisi terpaksi seperti saat ini, dibutuhkan ide-ide wau
terobosan  baru  dalam  usaha yang dijalankan.. Dan
seyogyanya kreativitas memang dibutuhkan dalam setiap
bidang usaha. schingga usahanys baik berupa produksjasa
tidak monoton,, Pelaku usaha yang krestif tidak akan
kehabisan skalfide bila mendapatkan tantangan, mereka
akan merubahnya menjadi peluang, Ciri-cini pelaku usaha
vang kreatif adalah memiliki perhitungan yang teliti atau
cermat, mempertimbangkan scgala faktn, informasi dan
data yang sktuai, dan mampu memadukan apa yang ada
dalam hati. prkiran dan kalkulasyperhitungan bisnis.

Di masa pandemi ini, pelaku UMKM dituntut untuk
kreatif dan inovatif terkait pengembangan produk/jasa
ataupun strategl pemasaran agar produk tetap bertahan di
tengah pandemi. di mana sebagai pelaku usaha harus
beradaptasi dengan perilaku konsumen yang berubah dari
sebelumnya, yaitu lebih memperhatikan aspek kesehatan,
sesuni dengan aturan protokoler keschatan yang berlaku
untuk mencegah atay mengurangi maupun memutus mats
rantai penularan virus Corona. yaitu 3 M, selalu Memakai
Masker, rajin Mencuci Tangan dan Menjaga Jarak mimimal
1 meter dengan orang lain.

Untuk  pengembangan produk, bisa melakukan
cksperimen  terhadap produk yang permintzan atau
demand-nya  tinggi, seperti produk kebutuhan rumah
tangga, produk sanitasi, ateu produk makanan, sebagai
berikut :
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1. Produk kebutuhan rumal langga

Seluma pandemi (i Indonesia  diberlakukan
dturan Pembatasan Sosial Berskala Besar (PSBB) yung
mengakibatkan masyarakat harus lebih banyak vtay ar
home. wau Work form Home (WFH). begitupun
dengan  anak-anak yang sekolah  harus belujar
online/daring dari rumah. Namun kebutuhan rumah
tengga yang pokok seperti sembako tetzp  harus
dipenuhi di rumah, hal ini bisy menjadikan usaha yang
sudah ada untuk bisa kreatif dari segi pengemasan
produknya atau distribusi pemasarannya, misalnyy
usaha  toko  sembako menyediokan  paket-puket
sembako  dengan harga vang lebih terjangkau  dan
dengan memanfaatkan Jasu transportasi online, untuk
mengantarkan barang pesanan ke rumah-rumah. Hal inj
tenmangumcmbn:uumibummahmngp.ynng
tidak harus sering keluar rumah seperti ke pasar,
supermarket atae mall untuk membeli  kebutuhun
pokok tersebut, karena lempat keramaian tersebot
rentan akan penyebaran virus Corona.

Produk sunitasi

Produk sanitasi seperti masker, fand sanitizer
dan  disinfektan menjudi - kebutuhan  yang tinggi
peminatnya saat pandemi ini, Terkait aturan protokoler
keschatan  yang  diberlakukan selama  pandemi.
schingga penggunaan masker menjadi wajib apabila
harus bepergian ke luar rumah, Sedangkun menjaga
kebersihan  dengan sering  mencuci  tangan  atay
menggunakan hand sanitizer jugs  menjadi - sebuah
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kewajiban saat ini. Untuk disinfektan sendiri adalah
cairan pembersih yang bertujuan untuk  membunuh
kuman, biasanya disemprotkan di benda-benda Atay
sekeliling rumah/kantor/bangunan, sebagai pencegahan
penyebaran virus Corona juga,

Peluang usaha produk sanitesi seperti masker
kain menjadikan pilihan yang tepat hagi beberapa
usaha konveksi atau  penjahit yang  Kkehilangan
murketnyy saat pandemi ini, dengan memproduksi
masker kain sesuai standar kesehatan, Juga beberapa
usaha  kriyw/eraft pada ssat ini banysk  beralih
memproduksi masker dengan desain yang unik dan
indah, seperti masker kain batik, masker lukis, misker
decoupuge, masker bordir dan sulum,

Begitupula dengan hand sanitizer dan diinfektan
bisa  diproduksi  sendiri dengan  memperhatikan
kandungan  bahan-bahan Kimianyn, sehingga tetap
aman pemakaiannya.

3. Produk makanan

Saat pandemi ini produk makanan yang menjadi
pelmnguuhayangnusihbisabcmhmdcngmmp
harus kreatif dan inovasi dalam produknys, Beberapy
pengusahy  kuliner  UMKM maupun  rumah
makanrestoran  menyediakan  makanan siap  saji
dengan pilihan menu yang beragam dan harga vang
kompetitif di pasaran, juga menjual bahan makanan
mentuh untuk siap di masak, seperti paket makanan
seyuranfikan/doging  stau  makanan  beku (frozem),
seperti hakso, nugget, kentang goreng (french friey), Ini
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akibat di beberapa wilayah yang terkens zons merah,
harus melakukan penjualan rake away atau mellui
penjualan online karena sesuai awran PSBB yung
berlaku.

Di masa ini memang pemasaran secara daring/online
nenjadi pilihan yang efektif dan efisien untuk memasarkun
woduk/jasa. Menurut dats  Kementerian Koperasi  dan
IMKM  schanyak B juta atau setars 13% dari twal
eseluruhan UMKM nasional sudah beralih ke pemasaran
ecar daring/online.  Sementara sisanys  masih
enggunakan cars  konvensional, Jadi  masih banyak
IMKM yang menggunakan pemasaran dengan oflline, bisy
eralih ke pemasaran  online, bisa dimulai  dengan
iemanfantkan medis sosial baik whatsapp, facebook,
wlagram, atau twitter, maupun markeiplace  seperti
bkopedia, Lazada, Bukalapak, atau Shopee, schingga
masaran - produkfasa usahanya lebih  juas logi
ngkavanaya.

Dengan  kreativitas dan berinovasi terus menerus d
s pandemi ini, selain usahanya bisa bertahan Juga
benarnya akan memunculkan pefuang usaha atay bisnis
U, yang menguntungkan dan bermaniiat, Sehingga
syarakat terutama pelaku UMKM tetap bisa produktif
ski virus Corona masih mewabah dan belum ditemukan
ssinaya sampei saat ini.. Caranya sdalah menyesuaikan
tidupan dengan kondisi semt ini alins hidup normal
lgan carn bary (new normal) dengan selaly menjaga
fan  protokoler keschatan, hidup sehat dan selaly
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berpikiran positif. untuk sclalu melahirkan ide-ide yvang
kreatif,

Daftar Pustaka
47 A
tanggal 09 Oktober 2020

www.depkop. go.id/read kemenkos
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YANG KREATIF
DAN MAMPU BERTAHAN
DI TENGAH PANDEMI

Pandemi Covid-19 memberikan impikasi ekonomi, sosial, dan
tik tidak saja negara-negara besar akan tetapi hampir seluruh negara
dunia. Rasanya tidak ada satu negarapun yang tidak terdampak
\demi Covid-19 saat ini. Indonesia adalah salah satu negara yang ter-
npak terutama pada sisi ekonomi. Indonesia yang didominasi oleh
tha Mikro, Kecil, dan Menengah (UMKM) perlu memberikan perhatian
sus terhadap sektor ini karena kontribusi UMKM terhadap
ekonomian nasional yang cukup besar. Karena UMKM merupakan
ian yang penting di dalam perekonomian atau merupakan roda
2konomian Indonesia, maka dalam kondisi pandemi sekarang ini
1gakibatkan banyaknya UMKM yang terpuruk dengan pendapatan
g anjlok dan juga banyaknya tenaga kerja yang diberhentikan karena
eka tidak mampu lagi menanggung biaya kehidupan tenaga
anya. Hal inilah yang menjadikan peningkatan pengangguran dari
ketenagakerjaan, sementara dari sisi lain tentunya mengurangi
1asukan keuangan negara.
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